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SCITEL 

 

Az SZKI az 1980‐as évek elején egyre inkább úgy gondolta, hogy hosszú távú stabilitását a megrende‐
lésekre  végzett  fejlesztések mellett egyre  inkább  a  saját  fejlesztések  és  azoknak  az  akkori  igények 
szerinti komplex értékesítése biztosíthatja. 

Ebbe az irányba mutattak azok a lépések és tevékenységek, amik közül kiemelni érdemes a MÁV pro‐
jektet, ahol saját fejlesztésű számítógépet és konkrét célra készített, szintén saját fejlesztésű alkalma‐
zói programot  telepített  a  rendező pályaudvarokra,  a mai  fogalmak  szerint úgynevezett megoldás 
szállítói szerződés keretében.  

Ide sorolható az R16‐os számítógép közös cégben való gyártása a Videotonnal, és ezeknek a gazdaság 
legkülönbözőbb területeire való értékesítése szintén alkalmazói rendszerekkel. Feltétlen ki kell emel‐
ni a PROPER számítógép család kifejlesztését, sorozatgyártását és végfelhasználói értékesítését.  

Ezeket az új feladatokat az SZKI szervezet‐fejlesztéssel oldotta meg, a már említett Videotonnal közös 
SZKÜBT nevű vállalat után 1982‐ben megalapította első saját leányvállalatát, a SCIL‐t. Ennek a cégnek 
volt a feladata a PROPER személyi számítógép család gyártásának megszervezése, a hardware mellett 
az alap és keret software hozzákapcsolt termékként való értékesítése, a szerviz feladatok ellátása.  

A SCIL tevékenysége alapján szerzett tapasztalatok megerősítették azt az elképzelést, hogy a kutatás‐
fejlesztéstől idegen feladatokat a piaci körülményeknek és igényeknek való jobb megfelelést speciali‐
zált leányvállalatok oldják meg a leghatékonyabban. 

1984‐ben a SCIL‐lel ellentétben nem egy addig is meglévő tevékenységi kört ellátó SZKI részleg bázi‐
sán, hanem új szervezetként, folyamatosan feltöltődő új személyi állománnyal alakult meg a SCITEL 
Telematikai Leasing Leányvállalat. 

A nevéből  is adódóan a SCITEL  induló feladata volt a TELEDATA technika továbbfejlesztése, PROPER 
bázison alapuló alkalmazói környezetek kialakítása és mind szélesebb körű értékesítése, követése.  

A vásárlási hajlandóság ösztönzésére egy akkor még kialakulatlan, új piaci  igényt felismerő értékesí‐
tési formát, a  lízinget kellett az akkor ezt nem nagyon támogató  jogi környezetben kidolgozni és al‐
kalmazni. Külön érdekesség és nem kis feladat volt Magyarországon elsőként megszerezni azt a mű‐
ködési engedélyt, ami egy műszaki‐fejlesztő lízing vállalat indításához volt szükséges. A cég működé‐
sét  egy  háromfős  csapat  kezdte  kidolgozni  és  beindítani  az  Akadémia  utcában  egy  csigalépcsővel 
elérhető kis helyiségben. 

A  SCITEL már 1985‐ben  folyamatosan bővülő  kvalifikált  személyi  állománnyal  az  alábbi  fő  szakmai 
területeken végezte tevékenységét. 

1. PROPER 16 számítógépek lízing formájában történő értékesítése a gazdaság nagyon sok szek‐
torában.  

2. A számítógépek kiegészítése a HWR‐ben fejlesztett és gyártott aszinkron terminálokkal. 
3. Multi user‐es operációs rendszer kifejlesztetése, értékesítése, szervizelése. 
4. A TELEDATA rendszer PROPER 16‐os környezetbe való implementálása és értékesítése.  
5. Alkalmazói  rendszerek  fejlesztése az egészségügy, mezőgazdaság, a  tanácsi ügyfélszolgálati 

irodák és a közlekedési vállalatok számára. 
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A SCITEL egy‐két meghatározó szakemberre épülő  igen  fiatal és ambiciózus gárdája gyorsan bővülő 
árbevételt és nyereséget tudott elérni az alábbi fő területeken.  

• mezőgazdasági szövetkezetek és társulások  

• tanácsok 

• MÁV 

• BKV 

• autószervizek 

• beléptető rendszerek (CARDIO) 

• Iparvállalatok 

• vízügy 

• és lassan bővülő software export 

A SCITEL folyamatosan kereste a nyugat‐európai piacra  lépés, nem „ember‐export” jellegű kialakítá‐
sát. Elsőként a BERTELSMANN német konszernnel kerültünk igen gyümölcsözőnek tűnő kapcsolatba, 
de a külkereskedelmi cég politikai problémája miatt ez a kapcsolat megszakadt.  

1987‐ben folyamatosan növekedett a nyugat‐európai cégek érdeklődése a magyar számítástechnikai 
vállalatok irányába. Ezt próbáltuk kihasználni egy új irány, Olaszország felé nyitva. Több céggel, illetve 
közvetítővel  kerültünk  kapcsolatba,  amikor  rátaláltunk  a  BELLOMI  telekommunikációs  cégre,  egy 
közepes méretű családi vállalkozásra, mely a közlekedés‐biztonság és az utas tájékoztatás területén 
volt aktív, és kívánt erősen fejlődni. Számukra jó lehetőséget jelentett a SCITEL rendszertechnikai és 
software fejlesztési szakismerete.  

Jó egy éves szakmai együttműködés után közösen kezdtünk gondolkodni a vegyesvállalattá való át‐
alakulás  lehetőségéről,  mivel  1988  végére  már  Magyarországon  is  lehetővé  tették  a  törvények 
gazdasági társaság és vegyesvállalat működését.  

1989. első hónapjaiban meg is alakult a SCITEL Kft. három tulajdonossal, melyből a többségi tulajdon 
az SZKI kezében maradt, két kisebbségi tulajdonosként pedig az Országos Kereskedelmi és Hitel Bank, 
valamint a BELLOMI Telecommunication Srl. lépett be.  

Ebben a  cégformában  is  jelentős adminisztrációs problémát okozott az akkor  szintén az országban 
első Műszaki Fejlesztő Vegyesvállalat bejegyzés megszerzése. Érdemes megemlíteni, hogy a SCITEL 
éves taggyűlésén az SZKI‐t Németh Pál igazgató, az OKHB‐t Dr. Puskás Sándor vezérigazgató helyettes 
és az olasz BELLOMI‐t Giordano Bellomi tulajdonos, ügyvezető igazgató képviselte. A felügyelő bizott‐
ságba magyar részről Dr. Király János és Dr. Turkovics József volt delegálva.  

A SCITEL ezt követően  jelentős fejlődésnek  indult, szakmai tevékenységét, árbevételét és  létszámát 
illetően is, egyrészt magyar piaci részesedése növelésével, másrészt erősödő export tevékenységgel. 
A vállalat profilja a szakmai tevékenység vonatkozásában nem sokat változott, de az egyes területe‐
ken, azok mélysége és szélessége jelentősen bővült.  

A BELLOMI cég veronai székhelye egy véletlen  lehetőséget teremtett, hogy kapcsolatba kerüljünk a 
szintén  veronai  székhelyű,  és  Európában  harmadik  helyen  álló  száz  éves  múltra  visszatekintő 
CONFORTI Srl bankbiztonsági céggel, amely akkor egyedülállóan intenzív innovációs tevékenységet is 
végzett, a gyártás és forgalmazás mellett. Ez a kapcsolat egy rohamosan fejlődő új profilt alapozott 
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meg a SCITEL‐ben. Az új feladatokat az egyre bővülő fejlesztési és piaci tevékenységet az alábbi szer‐
vezetben végezte a cég: 

 

 

 
1990. második  felétől a bankbiztonsági  tevékenység  fokozatosan egyre nagyobb szerepet  játszott a 
cég életében, amihez az is hozzájárulhatott, hogy piaci nehézségei miatt a BELLOMI Srl‐t a SASIB Srl, a 
világ harmadik  legnagyobb közlekedésbiztonsági cége  felvásárolta, de a SCITEL aktivitásának megis‐
merése alapján a tulajdonrészt átvette, és  így a közlekedésbiztonsági szakmai tevékenységet nálunk 
is lassan bővíteni lehetett.  

A CONFORTI‐val való sikeres és eredményes együttműködés alapján a CONFORTI  is  jelezte, hogy be 
kíván lépni a SCITEL tulajdonosi körébe, ami 1991‐ben meg is történt.  

1991‐92‐ben a cég gazdaságilag megerősödött, addigra osztalékként visszafizette a tulajdonosok által 
betett törzstőkét, vagyona is megduplázódott. Érdemes áttekinteni ezen időszak legnagyobb projekt‐
jeit.  

1. Elnyertük – egy olasz céggel közösen – a BKV világbanki projektjét, mely a tömegközleke‐
dési eszközök helyzetének folyamatos felügyeletét, illetve azok vezetőinek kommunikáci‐
óját biztosította a BKV központjából.  

2. A magyar bankok biztonságtechnikai piacának 60 %‐át birtokoltuk. Árbevételünk megha‐
tározó részét tették ki a páncélajtók, SESAMO éjszakai pénz depozitok, ARMADILLO pán‐
céltermek, banki széf rendszerek, biztonságos bankfiók bejárati ajtók értékesítése, telepí‐
tése. A banktechnikai eszközök üzemeltetését saját szakképzett szervizzel támogattuk. 

3. A  belga  Cable‐Print  céggel  való  együttműködésben  kifejlesztettük  az  akkori  szabályok 
szerint működő  devizaszámla‐kezelő  és  bankjegy‐kiadó  automatát,  és  a  K&H  Banknál 
üzembe is állítottuk.  

4. A francia DASSAUT céggel együttműködve megteremtettük ATM gyártásuk és folyamatos 
fejlesztésük magyarországi lehetőségét, melynek megvalósulását a teljes körű, akkor még 
szükséges kormányzati támogatás ellenére, az akkor még állami OTP hiúsított meg. 
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5. A BELLOMI cég londoni Kereskedelmi Leányvállalatával együttműködve kifejlesztettük és 
egy  példányban  telepítettük  a  londoni  Leicester  squer Metro‐állomás  utas‐tájékoztató 
rendszerét, amit az összes többi metró állomáson is telepíteni kívántak az utasok interak‐
tív útvonaltervezése megoldására, a megadott cél, utca, cím alapján. Bár berendezésünk, 
mely  elnyerte  a  tendert,  hosszú  ideig működött  egy  állomáson,  a  teljes megvalósítást 
megakadályozta, hogy a  londoni vezetés stratégiai megoldásnak nyilvánította a munkát, 
ezért csak angol céggel kívánt az általunk megnyert tender ellenére együttműködni.  

6. Olasz partnerekkel olaszországi bankok biztonságfelügyeleti  rendszerei,  illetve vasútbiz‐
tonsági és utas tájékoztató rendszerek kialakítása.  

7. CARDIO  néven Magyarországon  elsők  között  fejlesztettünk  és  telepítetünk mágneskár‐
tyás rendszereket, beléptetésre, illetve az első banki szolgáltatásra a DUNA Bankban. 

8. Gépkocsi szervizek számítógépes hálózatra épülő komplex ügyviteli rendszereinek telepí‐
tésével szakmai és üzleti sikereket értünk el 

9. Érdemes kiemelni az 1993‐as BANKTECH kiállításon való, Európában  is egyedülálló tech‐
nikai,  technológiai  színvonalú  kiállításunkat,  ahol  működő  berendezések  bázisán  egy 
bankfiók teljes körűen elektronizált biztonsági és pénzkezelő rendszerét mutattuk be. 

 
Néhány kép a kiállításról: 

         

  Ásványok  ATM‐automata 
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  Biztonságtechnika  Telematika 
 

 

Valutaváltó MC 

 
Elmondhatom, hogy a cégtől való 1993‐as távozásomig szakmai életem talán legszebb 10 éve 
kötődött a SCITEL‐hez és ismereteim szerint munkatársaim nagy része is így érez.  

 

Budapest, 2010. október 27. 

Dr. Rudas János 


